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NTTアドバンステクノロジ㈱のメキキズ・ビジネスチー

ム1）は、ITを支える技術項目に関する技術ロードマップ

（242技術）を調査分析し、また「2015年の情報通信技術」

（前NTTドコモ社長立川氏監修）2）の調査支援を行ない、IT

全体像を把握しているチームのひとつとして知られている。

また、金を動かす米国ITベンチャーのトレンドについて５

年間評価 3）して具体的な製品をウォッチし、米国ベンチャ

ーに精通しているチームとしても知られている。

同チームは、「人文系専門家（サーチャ）と理工系専門家

（技術アナリスト）の連携がメキキビジネスの決め手」という

コンセプトでビジネス活動を展開している。サーチャは、正確

に市場状況を把握するために、販売価格の市場感覚と販売タイ

ミングの時間感覚を持つ人材（人文系専門家）が担当し、情報

収集（市場）の感度を上げている。他方、技術アナリストは、

情報収集された販売価格と販売タイミングを基本にして、これ

を考慮した技術の整理分析を行なうとともに、技術の実現可能

性の評価分析を行なえるベテランの理工系の専門家が担当して

いる。サーチャと技術アナリストの両専門家を効率的に連携さ

せるために、調査案件ごとに「サーチャと技術アナリストをペ

アで連携させる調査体制」をつくり、調査の責任体制と品質保

持体制を明確にしている点がメキキズ・ビジネスチームの特徴

である。サーチャと技術アナリストのペア調査体制を図１に示

す。サーチャは英語堪能、大学院卒、海外滞在経験者等、バラ

エティに富んでいる。技術アナリストは、NTT R&D出身者で

あるが、メーカーでの経験体験等を踏まえ実戦向けの技術にこ

だわる兵（つわもの）が揃っている。

今回の業界初の調査資料販売は、このような実績やノウハ

ウの蓄積、「サーチャと技術アナリストのペア連携」による

ビジネス向け実戦調査分析から生まれている。プレゼンテー

ション説明特典付き資料販売を図２に示す。メキキズ・ビジ

ネスチームは、IT技術が騒がれてから７年間以上、関連カス

タムレポート調査を通じて市場の動向を追跡しウォッチング

していることから、IT技術の旬なテーマと内容を常に熟知し

ている。この熟知によって今回の資料販売の実現が可能にな

っている。主な特徴としては、まず、①お客様はラインアッ

プされている調査資料（70頁以上）の中から購入希望資料を

選び出し、これを注文すると、該当調査資料が郵送されてく

る。この受け取った資料を読んで、プレゼンテーションの説

明内容の概要を固め、その要望をNTT-AT社に指示する。次
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に、②この要望に沿って調査資料をプレゼンテーションの説

明内容に集約する準備作業を１～２週間で行い、技術アナリ

スト（またはサーチャ）が出前出張し、お客様の前でご要望

に沿ったプレゼンテーションを説明時間1.5時間程度行なう。

前者①は提供先クライアントに対して共通情報を提供し、後

者②はカスタマイズな情報を提供する利用形態となっている。

価格は200万円/件である。現在ラインアップされている調査

資料は６件であり、調査資料の名称は、「米国ベンチャー企業

の風を読む＜2000-2004＞」、「ビジネスマンのための情報収

集と分析」、「公共系助成金ビジネスに活用できる委員会の

NTT人脈調査＜官公庁別公開情報 整理編＞」、「北米のFTTH

を中心とする光ファイバー通信システム市場調査」、「ITを活

用した健康ケアサービスの市場動向調査」、「情報保護ビジネ

スを支える企業ネットワーク市場動向調査」となっている。
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